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Brots verds

Fidel a la veu del seu amo, la vicepresidenta eco-
nòmica, Elena Salgado, intenta transmetre op-
timisme en allò amb què menys pot treure pit,

l’evolució de l’atur. Ara diu que l’increment de la deso-
cupació al desembre serà “significativament inferior”
a la del mateix mes del 2008. El que no té tant coll
avall és que, a banda de dades puntuals, la tendència
a mitjà termini no té res a veure amb el que a ella li
agradaria. Lluny dels emmoquetats despatxos minis-
terials, la gent del carrer sí que té clar la realitat que
l’envolta i per això ha situat l’atur com el principal
problema –amb diferència– de l’economia espanyola,
segons l’enquesta realitzada pel Centre d’Investigaci-
ons Sociològiques (CIS). De fet, el 79% dels ciutadans
l’han assenyalat com a la primera de les seves preocu-
pacions, seguida per la situació econòmica, amb el
47% de les respostes. La població només té al cap
aquests punts, i fins i tot sembla haver-se oblidat de la
corrupció que afecta els partits polítics, que no treu el
son ni a un de cada sis espanyols.

Les empreses són conscients de la gravetat de la si-
tuació i s’han fet un tip de reclamar solucions. Els go-
verns –central i català– són el blanc de les seves críti-
ques davant la inacció demostrada per alguns respon-
sables polítics a l’hora de prendre decisions, però
l’actitud rígida de les patronals està paralitzant un
procés de diàleg social del tot imprescindible per
afrontar la recuperació amb garanties d’un creixe-
ment sa, diversificat i creador d’ocupació. A Catalu-
nya, els agents socials han tancat un pacte amb 30
mesures per reformar l’economia que marca la pauta
del que altres a l’Estat espanyol estan intentant acor-
dar. Potser hi falten punts i potser els que hi ha no van
tant enllà com seria desitjable, però s’ha produït el
consens de l’administració i els agents socials per im-
plementar-les conjuntament.

Sovint els empresaris es presenten com a garants
de la creació d’ocupació, com a únics capacitats per
donar feina i treure treballadors de les llistes de
l’Inem, i ho utilitzen com a arma llancívola en qualse-
vol negociació laboral. “S’ha de donar suport a les em-
preses, perquè si aquestes no van bé la taxa d’atur
continuarà augmentant fins a límits asfixiants”, és la
frase preferida dels representants de les patronals en
la taula de negociacions. Quan parlen de “suport” es
refereixen en essència a la baixada de cotitzacions a
la Seguretat Social i la reducció dels costos de l’acomi-
adament per als futurs contractats.

Qualsevol proposta plantejada en una negociació
amb voluntat de consens és digna de tenir en compte,
però sempre que no es plantegi com a condició sine
qua non. L’actitud del qüestionat Díaz Ferrán, encara
president de la CEOE, no ha anat precisament en
aquesta línia ni la seva voluntat ha estat constructiva,
fins al punt que diversos ministres del govern central li
han cridat l’atenció per la seva intransigència. No serà
una poció miraculosa, però un acord sobre la reforma
laboral, previst per als primers mesos del 2010, contri-
buirà a taponar la sagnia que ha fet aparèixer 150.000
nous aturats registrats a Catalunya en tan sols un any,
gairebé 900.000 a Espanya. Tots hi
hem de posar de la nostra part, els em-
presaris també. ■
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Crearocupació,
unaqüestióde
responsabilitat

Fons mixtos
Bones perspectives
Els experts consideren que
els fons d’inversió mixtos
seran els productes estrella
durant la pròxima dècada.
Tot i que els fons d’accions
tornen a la cartera dels in-
versors, la por al risc es
manté, per la qual cosa
aquest retorn a la renda va-
riable es farà a través dels
fons mixtos flexibles. Durant
el 2009 aquesta modalitat
d’inversió va créixer gairebé
sis punts i va demostrar així
el seu potencial.

L’índex

Automòbil
Pròrroga del pla 2000E
El Gremi de Venedors de Ve-
hicles a Motor de Barcelona
i Província ha valorat molt
positivament la pròrroga
del pla 2000E d’ajuts direc-
tes a la compra de cotxes
per al 2010, que comptarà
amb una dotació de 100 mi-
lions d’euros. El gremi esti-
ma que els ajuts s’exhauri-
ran abans del que convin-
dria i considera necessari
que s’agilitzi el pagament de
l’ajuda perquè es rebi 15
dies després de la venda.

El producte
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“Cal
invertir per
evitar les
escoltes
il·legals”

Les escoltes il·legals en les comunicacions mòbils han augmentat fins a un grau
alarmant, i això ha provocat que creixi un mercat de tecnologies per contrarestar-
les, amb actors com l’empresa Secomdata. Per: Jordi Garriga

Què ho fa que les escoltes il·legals a
telèfons mòbils hagin crescut tant?
Aquest augment alarmant de les es-
coltes il·legals està causat perquè
aquesta mala pràctica és més fàcil i
barata que mai, i a l’abast de tot-
hom. Fa poc temps, per poder es-
combrar les trucades d’algú necessi-
taves una tecnologia que costava
uns 3.000 euros, mentre que ara
només en val 250, i te la pots baixar
fàcilment des d’Internet, per des-
prés instal·lar-la al mòbil que vul-
guis punxar, ja sia físicament o a
través del Bluetooth. Espanya, pel
buit legal que hi ha, és dels estats
que més pateix aquest fenomen.

Com va néixer el vostre projecte?
Neix de l’experiència dels diversos
socis, Ricard Prats, Joaquim Calaf,
David Llobet i jo mateix, que sóc el
director general, a observar com a
les grans multinacionals es fan es-
forços per preservar la seguretat en
el correu electrònic, però en canvi
es descuidaven els dispositius mò-
bils. Així, vam observar al mercat
quins productes hi havia, i vam triar

la tecnologia RedPhone, de la com-
panyia suïssa Adeya, que fa servir
l’estàndard d’encriptació d’alta se-
guretat AES 256 bits, que recoma-
na el govern dels EUA i l’estàndard
de màxima seguretat que es fa ser-
vir en comunicacions secretes entre
governs.

Quina resposta està tenint?
Molt bona entre els diversos seg-
ments de mercat: particulars, polí-
tics i directius de sectors com
banca, assegurances, energia o far-
màcia, que mouen informació molt
sensible. Crida molt l’atenció entre
els nostres clients que formen part
de l’alta direcció de companyies que
l’aplicació en el cas de les Blackber-
ry té un doble ús, ja que a banda de
protegir la trucada telefònica,

també escuda el correu electrònic.
Així mateix, venem solucions cor-
poratives a entitats com partits po-
lítics, a les quals els instal·lem el ser-
vidor a la seva seu si tenen almenys
10 mòbils encriptats.

Quin és el vostre pla de negoci?
La nostra previsió és assolir aquest
2010 entre 80 i 100 clients, i arribar
als 750.000 euros de xifra de nego-
ci, per créixer a un ritme del 20%
durant els anys següents. Ara estem
cercant distribuïdors per a les dife-
rents comunitats autònomes de
l’Estat.

Us voleu centrar només en aquest
tipus de producte?
Fonamentalment ens dedicarem a
l’àmbit de l’encriptació en telefonia
mòbil, però ja estem començant a
distribuir productes com ara l’Iron-
key, una memòria USB encriptada
que si es perd, protegeix amb plenes
garanties la informació emmagatze-
mada. També ens oferim a les em-
preses com a consultors, per desen-
volupar serveis de seguretat. ■

L’emprenedor Jorge Herrera

“El buit legal fa que l’Estat
espanyol sigui dels llocs on
més escoltes hi ha en
aquests moments”
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Inversió de
70.000 euros
a la xarxa de
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Adhesió a
Trace One per
potenciar la
marca pròpia
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Sabadell.
L’Ajuntament
s’incorpora a
la banca ètica
Fiare
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Gas Natural.
360.000
euros per fer
arribar el gas
a Mediona

4 F5 F
Inverpyme.
destina 1,5
milions a
Solariza per a
energia solar
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KPMG. Líder
en l’àmbit de
transaccions
en el sector
financer


