
E
l puerco cotizaba a 1,12 
euros por kilo en la lon-
ja de Bellpuig el miérco-
les. Un día después, el 

precio había descendido 4,7 cén-
timos de euro. La razón del abara-
tamiento súbito del precio es que 
24 horas antes acababa de cono-
cerse que Industrias Cárnicas Vi-
laró, empresa catalana del sector 
con sedes en Sils, Granollers y Mo-
llerussa, había presentado ante el 
juzgado la solicitud de concurso 
de acreedores, de insolvencia.
	 Vilaró mata cada día 7.000 cer-
dos. Los trocea, prepara, congela, 
etcétera y los vende. Aunque es un 
ranking sin glamur, es el primer 
exportador español de porcino. 
	 Estrictu sensu, no le va mal el ne-
gocio. En estos tiempos de crisis 
ha cumplido con las directrices 
de los sabios y de los manuales de 
autoayuda empresarial: interna-
cionalización (diversificar a otros 
mercados) y fortalecimiento del 
músculo con más dimensión. 
Ahora, Vilaró vende por toda Eu-

ropa el cerdo español –o catalán, 
como prefieran– y además a fina-
les del 2008 rescató a Primayor, 
el matadero de Mollerussa, de su 
insolvencia, financiando la ope-
ración, de 7,3 millones de euros, 
con un crédito en el que partici-
paban, entre otros bancos, el pú-
blico Institut Català de Finances 
(¿Estaría Castells despistado?).
	 La compañía vendió más que 
antes en un año de crisis como el 
2009, en concreto mejoró el 3%. 
¿Qué pasa entonces para que al-
guien que hace bien los deberes, 
cuenta con 600 empleados y, en 
definitiva, funciona en su nego-
cio nuclear se declare insolvente? 
Está claro, es una duda para que 
la estudien los futuros directores 
financieros que se forman en las 
universidades o que toman carre-
rilla laboral en Esade e IESE. 
	 La razón no es otra que la repen-
tina retirada del crédito bancario. 
Las entidades que financiaban el 
circulante –con pólizas de crédito 
y descuento de ventas internacio-
nales–, la expansión exterior de 
Vilaró y las recientes inversiones 
no quieren seguir prestando dine-
ro al proyecto. Y eso sucedió rápi-
da e inopinadamente. En ausen-
cia de bancos responsables, los 
encargados de mantener las tube-
rías de la plaza de Sant Jaume se 
han puesto manos a la obra e in-
tentarán usar el ICF o mediar pa-
ra remontar la situación. Pero el 
de Vilaró es ejemplo paradigmá-
tico de los tiempos que corren.

Unos cerdos
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Vilaró, que vende y 
crece, es insolvente 
por las restricciones 
de la banca

33 Jorge Herrera, en la sede de la empresa en Barcelona.

lizan estos catalanes reduciría el al-
to desfase en el tiempo de otros sis-
temas de encriptamiento a solo cua-
tro décimas de segundo –«es muy 
incómodo cuando te pisas en una 
conversación»– y garantizaría la ca-
lidad de la audición. 
	 No es extraño que esta tecnología 
se haya desarrollado en Suiza, el país 
–no sin controversia– de los secretos 
bancarios a buen recaudo. «En Suiza 
se explicita que no se pueden poner 
límites a las tecnologías de encrip-
tación: algunos estados, en cambio, 
dicen de forma manifiesta que quie-
ren tutelar esas tecnologías». 
	 Para poder cifrar las llamadas, es-
tas se tienen que hacer por 3G (si el 
receptor no está encriptado, la reci-
birá por GSM). Según Herrera, ven-
den el único software de encripta-
miento en el mundo que incorpora 
al mismo tiempo un firewall –barre-
ra de protección contra intrusos que 
quieran controlar un móvil ajeno– 
adecuado para los Nokia. H

Secomdata es el representante en 
España y Portugal del software Re-
dPhone, de la suiza Adeya, que pro-
tege los teléfonos móviles contra 
pinchazos. Jorge Herrera (37 años), 
director general y uno de los cua-
tro socios de Secomdata, dice que 
ellos vienen a «traer el secreto ban-
cario helvético al mundo de las co-
municaciones móviles». 
	 Las empresas, grandes consumi-
doras de telefonía móvil, viven des-
de la paranoia hasta el miedo fun-
dado. En diciembre, un ingeniero 
informático alemán descifró a ojos 
de todos el algoritmo con que se ci-
fran las comunicaciones vía GSM. 
Según Herrera, la crisis económi-
ca incentiva el espionaje indus-
trial. Antes, los espías reventaban 
cajones. Ahora, actúan sin guan-
tes: les basta con meterse en los ser-
vidores informáticos de la empre-
sa a espiar. Pero la amenaza más 
novedosa es el pinchazo de los mó-
viles de los directivos. Y es que hoy 
el adolescente que parasita la co-
nexión wi-fi del vecino podría ser 
capaz de pinchar llamadas de mó-
vil sirviéndose de software pensa-
do para eso. «Se pone mucho dine-
ro en seguridad informática, pero 
no tanto en tecnología para salva-
guardar la confidencialidad de las 
llamadas entre móviles y los men-
sajes de correo electrónico que se 
intercambian con ellos». 
	 Secomdata, que empezó a ven-
der este servicio en el 2009, se be-
neficia de esa sensación de expo-
sición al peligro, aunque su solu-
ción no es milagrosa. Solo protege 
al 100% si las llamadas se hacen en-
tre dos teléfonos móviles a los que 
se les ha instalado el programa de 
encriptación. Si uno de esos móvi-
les encriptados recibe la llamada de 
un móvil sin protección que ha si-
do pinchado, el espía se habrá sali-
do con la suya y podrá escuchar to-
da la conversación.
	 RedPhone es eficaz en los mó-

viles dotados del sistema operativo 
Symbian, que es predominante en 
los teléfonos inteligentes –con acce-
so a internet y gestión de correo elec-
trónico– que se usan en el mundo de 
la empresa. Las marcas líderes en es-
ta categoría son BlackBerry y Nokia. 

Partidos políticos

Dice Herrera que han contratado su 
solución empresas, pero también 
Administraciones y partidos políti-
cos. «Hoy pinchar es más fácil y más 
barato. Hace siete años, había que 
hacerse con un equipo de barrido 
de radiofrecuencias, por el precio 
de medio millón de euros. Hoy con 
un software de 250 euros, ya es sufi-
ciente». Las aplicaciones informáti-
cas espía se venden con el escudo le-
gal de que te lo vas a instalar «por si 
te lo roban, para que puedas oír a los 
ladrones que te lo han quitado, o pa-
ra vigilar a tu hijo menor». 
	 La tecnología suiza que comercia-
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Esta firma encripta las llamadas de móviles de particulares, empresas y partidos políticos. 
Proliferan los espías, algunos de ellos aficionados, que toman el control de un móvil o lo pinchan

El espionaje que viene
JOAN PUIG

Droga y escuchas

En ‘The Wire’, una 
serie de culto que 
se zambulle en las 
calles de Baltimore, en 
EEUU, los narcos tiran 
de móviles de prepago 
que amortizan en cosa 
de horas para impedir 
pinchazos policiales. 
Con la tecnología 
de esta empresa, 
los vendedores de 
droga deberían seguir 
con esas rutinas, 
porque un juez podría 
ordenar el fin de una 
encriptación.
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La foto del día

Dubai World 
busca un respiro
El grupo público Dubai 
World propondrá a la 
banca un plan para re-
estructurar unos 19.000 
millones de euros de 
deuda. El conglomera-
do de empresas, uno de 
los buques insignia del 
sultanato integrado en 
los Emiratos Árabes Uni-
dos, tiene una elevada 
exposición inmobilia-
ria. En la foto, inversores 
de Dubái operan, ayer, 
en la bolsa del país.

El libro

A vueltas con las empresas ‘gacela’ catalanas
Once años después de publicar Les 
empreses gasela a Catalunya, sus auto-
res han editado el fru-
to de sus investigacio-
nes posteriores en torno 
a las compañías catala-
nas que experimenta-
ban un crecimiento su-
perior a la media. El tra-
bajo de los economistas 
Oriol Amat, Jordi Fon-
trodona, Joan Miquel 
Hernández y Alexandri-
na Stoyanova averigua si 
las empresas gacela de hace una dé-
cada siguen creciendo más que las 

otras, si se han convertido en líde-
res de su sector y si han tenido me-

nos problemas que las 
que contaban con creci-
mientos más modestos 
o, por el contrario, han 
tenido más. La investi-
gación identifica las em-
presas más dinámicas 
de la nueva industria y 
detalla sus estrategias y 
su contribución a la eco-
nomía catalana. Ha sido 
publicado por el Depar-

tament d’Innovació, Universitats i 
Empresa de la Generalitat.
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